“淘宝行”开学终端促销活动
新的学期开始了，在校学生升级了，这批学生要面对升学的选择和考验，他们的学期开始充满了压力，对于动漫的关注和热情随着升学的压力的增加开始降低。学生家长开始对孩子对动漫的爱好和兴趣加大力度进行管制。所以这部分学生对于产品购买欲望略有降低。但是学校迎来了新的学生，他们人心无旁骛乐享自由只有胜利的喜悦没有上战场的严肃。所以对于馨漫园来说开学宣传促销的重点就应该放在初一、高一、大一、研一的新学生。活动期间不仅可以提高产品的销量和增加店面与消费者之间的客情，更是为了培养潜在的消费人群。
活动目的
1、 会员扩容
2、 迅速把馨漫园品牌灌输到新生中去
活动单元
馨漫园直营店及全国加盟店
终端活动时间
201X-8-27---2012-9-10

活动主题
开学季 淘宝行 

终端活动政策
1、 进店学生送精美动漫课程表一个，发完为止、不可代领
2、 新生凭学生证第一次消费享受会员折扣，购物即可办理会员卡一张
3、 会员凭会员卡或新生凭学生证购物即可进行一次淘宝行动，产品名称放入淘宝箱内
由购物者随即抓取获得赠品
终端活动执行准则
1、 淘宝行规则:首先谢谢光临标签与奖品标签为N：1放入箱内：其次抽奖者抽中奖品名称后由消费者自行寻找：登记领奖者个人信息及会员信息。见附表
2、 选择店面中最易销售的产品和急于销售的产品集中摆放在显著得货架上
3、 活动执行期间物料准备齐全发放到位，宣传物料的张贴规范醒目。有条件的可以做音效宣传
4、 店内人员了解本店活动内容并归纳到话术中去
5、 本期除了活动内容海报，也有活动空白海报
促销活动执行细则
1、 门店收到本活动执行手册时必须详细解读活动方案
2、 店长组织店内各职位人员熟悉活动形式和活动内容
3、 在促销活动开始前，店长检查所有的促销海报、配发物料、促销货源是否到齐，做好促销前的准备工作，将不知事项咨询馨漫园销售部
4、 活动当天开始，检查员工对促销活动的了解程度、进一步检查促销相关货品和物料是否齐备，是否按要求陈列。
5、 促销过程中，随时留意促销商品补货、到货及海报、价格标签张贴情况，将顾客反馈建议直接反馈销售部。
店内人员的行为准则
1、 必须完全理解和执行公司制定的促销政策，熟知在活动中进行促销的产品及赠品。
2、 导购人员必须对每一个进店人员讲解本次参于活动的产品及他们应该享受的优惠政策
3、 导购人员尽量引导消费者对摆放促销产品的堆头货架中岛柜中进行挑选
4、 收银人员在结账的时候要提示本期的促销活动
物料的执行
A、 海报张贴在路人可以平视的位置显著，例如门面玻璃门及店内的立柱上……
B、 务必保证进店的每个客户手里首先得到一个宣传单页
C、 宣传台牌摆放在收银台消费者可以触及的地方
D、 吊旗悬挂在客户进店和出点的主要走道的上方
E、 除精美课程表以外的本期所有物料加盟商下载模板自行制作。价格参考详见附表3
导购人员的话术
(你好，欢迎光临馨漫园**店
(先生/老师/同学，你对***产品挺感兴趣的吧?
(我推荐你可以选**因为我们现在正在对这款产品做**活动
(我们现在正在搞****活动，很可能更符合的需求
物料准备 

	物料名称
	物料大小
	物料材料
	备注

	课程表
	9cm*18cm
	300克铜板纸
	公司配发

	单页
	16开
	105克铜板
	自行下载

	海报
	60cm*90cm
	写真材料
	自行下载

	X展架
	60cm*120cm
	Pop材料
	自行下载

	淘宝字样
	10cm*10cm
	不干胶雕刻
	自行下载


注：海报分为内容海报和空白海报
加盟商补货奖励政策
为了配合开学促销活动的实施、公司最大幅度的给予加盟商优惠政策，根据市场要求和消费者购物习惯，公司特制订以下进货优惠活动
补货优惠内容
1、 八月新品主推和促销产品主推奖励政策 见附表：
2、 凡是一次进货满1000元赠送500张精美课程表
3、 凡是一次进货满2000元赠送1000张精美课程表
政策活动执行
1、 活动优惠政策及物料的配置时间为2012-8-10---2012-8-15逾期不候
2、 活动期间连锁单位详细阅读活动终端内容及补货奖励政策
3、 活动期间遵守活动内容的加盟商回执执行活动单 见附表1
4、 活动期间不执行活动内容的加盟商回执活动单及不执行活动的原因
5、 开学终端活动执行之日起结束除政策以外的所有的进货优惠政策，不再享受任何的折扣买赠搭赠政策！
活动执行效果奖励（包括终端活动和补货活动）
1) 最佳执行奖：两名、奖励市值产品500元;活动执行总结、照片
2) 优秀执行奖：五名、奖励市值产品300元;活动执行总结、照片
3) 参加活动的加盟活动结束后反馈活动执行情况，见附表2
注：奖励标准为活动期间所办理的会员卡数量和进货额度（2012-8-10—2012-8-31）
终端活动预期
精美课程表是新生入校后先期需求的东西，依靠精美课程表的的免费发放吸引大量动漫爱好者的新生入店、依靠淘宝活动让新生充分的了解和熟悉本店的产品；增加活动中的兴趣度参与度和惊喜度，凭新生学生证享受会员价格提高新生的购买欲望，增加新品在新生中的销售量。
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