汉堡店开学季促销方案

一、活动背景

经过一个暑假，迎来了不少新生，这些学生群体消费需求旺盛，每当此时，商家们就会抓紧难得的开学商机，掀起一股针对学生的促销浪潮。　

　

2、 推广目标　　

1、营业额较上年同期有大幅提升;　　

2、全面提升品牌形象。　　

3、 活动主题　　开学季　　

四、活动内容　　

口号：成长见面礼，开学劲分享!　　

活动细则：快来分享你的成长见面礼吧!即日起，凡购买任意一款正价汉堡，即送心动乐饮一杯!(奶茶/橙C/柚子茶中任选)你来我就送!　　

活动时间：即日起——9月10日　　

参加活动产品：全部堡类产品　　

5、 活动准备：　　

1、相关产品物料确保在每个店面终端里有最充足的库存量;　　

2、配合此次活动的企宣品用于对店面终端进行气氛营造;　　

3、围绕本次活动的开展，终端销售员对宣传用具以及促销导语的充分使用。　　

6、 店面终端　　

1、活动期间，配合活动造势，需要提前做好店面企宣品的更换，营造最佳的店面氛围。　　

2、提前做好活动流程对员工的培训和宣贯工作，以及收银系统的设定，保证活动顺利进行。　　

七、主要促销用品

活动主题
企宣品
数量
费用

开学季
吊旗
6张
赠送

海报
2张
赠送　　

8、 活动具体实施计划：　　

1、所有门店统一以主题吊旗、主题海报做终端布置。　　

2、按照活动计划要求，公司随时为各个门店提供海报吊旗，促销赠品等，陈列形式按照公司统一设计要求，结合店铺实际面积。　　

3、保证重点店面导购促销活动不断持续，并且保证重点门店的产品物料充足、备货及时、人员足够。要求餐厅员工全部了解活动具体内容，分配好个人任务，制订符合实际情况的促销任务计划。　　

4、提前与各部门沟通好活动具体细则，在每一项活动开始前一天使布置物品全部到位。　　

5、用照相机或摄影机记录下活动情况，留下资料便于未来宣传。
